Mennyire online az ugyvéd?

Mennyire hasznaljak ki az ligyvédek az online tér nyujtotta lehetéségeket?

Bar a tobbnyire dijmentes, internetes szaknévsorokban a hazai uigyvédek tobb mint 85%-a
megtalalhaté, mely egyértelmiien a felmeriil6 igényt tamasztja ala a jogi képviselot keresdk
oldalarél, a személyesebb és teljesebb tajékoztatast biztositdo sajat vagy irodai honlap
megjelenéssel az ligyvédek mindéssze egyotéde rendelkezik - deriilt ki az Ugyvédbroker.hu,
hazank els6é fiiggetlen lgyvédkeresdé és ajanlat koézvetitd internetes portaljanak legujabb
felmérésébal.

Az Ugyvédbroker.hu legujabb, februari felmérésében a hazai tigyvédek online jelenlétét vizsgalta.
Sajat honlappal rendelkezé ligyvédek aranya

A felmérésbél kiderilt, hogy az online megjelenés legalapvetébb formajaval, sajat holnappal a vizsgalt
ugyvédek csupan egyotdde rendelkezik; e szempontbdl a vidéki tgyvédekhez képest aktivabbak a
budapestiek, hiszen a honlappal rendelkezd févarosi jogi képviselbk aranya a 70%-ot is eléri.
Tevékenységi forma szempontjabdl (egyéni Gigyvéd, egyszemélyes Gigyvédi iroda vagy tarsas lgyveédi
iroda) az egyéni ligyvédek a legkevésbé aktivak; bar a tébb mint 11 ezer praktizalébdl® minden
masodik egyéni Uigyvédként dolgozik, a honlappal rendelkezdk kérében csupan 25%-os az aranyuk. E
tekintetben az irodak joval aktivabbak: a weboldallal rendelkez8k egyharmada egyszemélyes, tovabbi
egyharmada pedig tarsas tgyvédi iroda.

Szaknévsorokban fellelhet6 ligyvédek aranya

Az online ugyvédi szaknévsorokban valé megjelenés altalaban dijmentes, a praktizalok jelentds
aranya, 85%-a megtalalhaté e formaban az interneten; tevékenységi forma szerinti bontasban nincs
jelentésebb kuldonbség a megjelenés aranyanak tekintetében, a lokalitas szerinti bontasban azonban
medfigyelhetd, hogy a fbévaroson Kkivll praktizaldk magasabb ardnyban szerepelnek online
szaknévsorokban.

»A Szaknévsorok ugyan megjelenést biztositanak, de a legalapvetébb adatokon tal ((igyvéd és lgyvédi
iroda neve, elérhetéségei, miikédési forma) informaciétartalmuk altalaban alacsony: az ligyvédnek
nincs lehetésége arra, hogy ,személyesen” is bemutatkozzon, gy, mint ahogy példaul arra sem, hogy
a jogi képvisel6t keresG kapcsolatfelvételt kezdeményezzen” — nyilatkozta Gera Janos, az
Ugyvédbréker.hu munkatarsa.

Alternativ megjelenési lehetéségek

A sajat honlapon és a szaknévsorokon tul a blogok irasa, egy portal szakértSjeként torténd
megjelenés és a Facebook-profil alkalmazasa szamitanak a legelterjedtebb, alkalmazott online
lehet8ségeknek; a felmérés szerint az alternativ megjelenési lehetéségek kdziul a Facebook a
legnépszeriibb, mégis a vizsgalt tgyvédek és irodak profiljai nem kimondottan aktivak. Az oldalakat
.kedvel6k” aranya az esetek 90%-aban igen alacsony, 1 és 10 fé kozotti, ugyanakkor a folyamatosan
frisstil® profilok kedvel6inek szama sem haladja meg a 100 f6t.

A megkérdezett Ugyvédek csupan 1%-a vezet blogot, valamint portal szakértéként is csak elenyészd
részik (2%) van jelen az online térben.

Tovabbi informacio:

Gera Janos, az Ugyvédbroker.hu oldalt Gizemelteté Ugyvédbroker Kft. tigyvezetdje
email: gera.janos@niveus.hu

telefon: 06-30-755-2357

honlap: https://www.ugyvedbroker.hu

2011-ben Az Ev Honlapja Minéségi dijas portal

! Magyarorszagon a Magyar Ugyvédi Kamara nyilvantartasa szerint 2012 februdrjaban 11 075 ligyvéd praktizalt.
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